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La compañía St cables del pacifico S. a es una compañía con más de 10 años en el mercado, su proceso productivo consiste en la elaboración de cable eléctrico para instalaciones residenciales y desea incursionar en la elaboración de productos de tipo industrial, pero se encuentran en proceso de implementar esta referencia toda vez que se requiere un apalancamiento financiero adecuado para el montaje de la nueva planta.
Durante el año 2013, la compañía ha incrementado sus ventas sin embargo, los ingresos no son percibidos en el flujo de caja, toda vez que el estado de resultados arroja un valor mínimo, y la dinámica de la empresa ha sido durante los primeros seis meses vender y pagar sus acreencias,
Al existir un aumento en las ventas se ha hecho necesario aumentar la producción, de igual manera se ha elevado el pago de turnos adicionales a los operarios, la mercancía se compra a crédito en el exterior principalmente el cobre el cuales importa de Chile directamente a un solo proveedor Cobres de Chiles S.A, se reconoce la deuda en dólares, 
El sistema de costo que ellos manejan es el de costos estándar, El departamento de costos está  conformado por dos personas las cuales se encargan del manejo de la bodega y de la información del proceso productivo para ser ingresada al sistema, un programa básico de gestión de inventarios, la bodega se encuentra sin cerramiento o limitación de ingreso, y además la información no se digita en tiempo real, sino que se agrupa y al día siguiente se realiza este proceso.
La compañía no ha actualizado la base de datos de proveedores y de clientes, de igual manera los salarios de los empleados no han sido objeto de estudio, las políticas de la empresa son:
Porcentaje de costo 50% mensual, salario mínimo para los operarios y personal de planta, supervisor de producción devenga una bonificación de $200.000 adicional al mínimo.
Los vendedores realizan visitas a ingenieros y constructoras para ofrecer los productos y semanalmente entregan el reporte de sus ventas. Dicha planilla es manual y se digita en Excel.
Las ventas que realizan son objeto de comisión.

La compañía St cables del pacifico S. a durante el mes de junio de 2013, presento los siguientes movimientos según el departamento de contabilidad de costos

	Concepto
	Valor $$

	inventario Inicial de materia prima
	55.000.000

	Inventario final de materia prima
	123.450.000

	inventario inicial de producto terminado
	35.000.000

	inventario final de producto terminado
	135.000.000

	
	

	el informe de mermas arrojó los siguientes resultados
	

	
	

	faltantes por bajas de materia prima
	1.350.000

	faltantes por bajas de  producto terminado
	3.210.034

	faltantes por desperdicio
	4.500.456

	
	

	
	

	las ventas del mes fueron de 
	235.000.000

	el costo de ventas fue de 
	195.000.000

	% de costo
	83%


Según lo anterior se requiere que usted presente un informe de costos, el cual debe contener 

1. El objetivo del informe

2. Objetivos específicos

3. Alcance del trabajo 

4. Resultado del trabajo
5. Revisión de los diferentes procesos o aspectos en los cuales se incluirán las recomendaciones, en este punto se debe elaborar: situación actual y completar con una recomendación
Siete Recomendaciones Para Crecer Profesionalmente
1. Sea honesto

2. Nunca hable mal de su alma mater

3. No  adquiera vicios
4. Sea buen ciudadano 

5. Mantenga siempre una buena presentación personal

6. Sea parte de la solución  y no del problema

7. Sea Recursivo e Investigativo

